


8h30 :
9h00 :
9h05 :

Accueil  café -  Networking
Introduction
Allocution d’ouverture par une personnalité de la franchise

9h30 -  13h00 :  Conférence juridique

 Les enjeux juridiques l iés  au développement du réseau 

Pause café

12h30 -  13h00 :  Synthèse des travaux par Nicolas Ereseo

9h55 - 10h25  :  Le DIP ou les enjeux de la phase pré-contractuelle dans le
développement du réseau
Olga Zakharova-Renaud - Avocat - Cabinet BMGB
Christophe Grison - Avocat - Cabinet FIDAL
La phase pré-contractuelle cr istall ise des éléments structurants  de la relat ion de
franchise :  choix de l ’emplacement ,  communication d’ informations déterminantes du
consentement du franchisé,  montage du dossier  bancaire ,  etc .  Le bon déroulement de
cette phase condit ionne la réussite du développement de l ’enseigne.

10h25 - 11h00 : Le territoire ou l’importance de la maîtrise du développement
géographique du réseau

Jean-Baptiste Gouache - Avocat - Cabinet GOUACHE
Le terr itoire est  l ’axe de développement naturel  des réseaux,  or  les  logiques
omnicanales bousculent les  schémas contractuels  et  obl igent les  franchiseurs  à
repenser leur organisation à l ’aune des attentes du consommateur digital  sans perdre
de vue l ’ intérêt  du réseau.

11h30 -  12h00 :  Le web ou l ’enjeu d’une polit ique de développement
cohérente pour les  marques

Vanessa Bouchara - Avocat - Cabinet BOUCHARA
Le web est  naturellement un canal  de développement privi légié des enseignes ce qui
nécessite ,  pour el les ,  de protéger leurs  éléments de propriété intellectuelle et  de
gérer leur polit ique sur  le  web de manière cohérente avec le réseau.

12h00 -  12h30 :  L ’ international  :  axe de développement des réseaux

Grégoire Toulouse - Avocat - Cabinet TAYLOR-WESSING
Le développement ne peut s ’envisager sans l ’angle international .  Or ,  les  dif férentes
définit ions de la franchise peuvent venir  compliquer l ’export  des concepts nationaux.
L ’ internationalisat ion doit  prendre en compte les  spécif ic ités  locales et  nécessite un
accompagnement étroit .

Animation :  Régis  Pihéry -  Avocat -  Cabinet  REDLINK
Grand témoin :  Nicolas Ereseo  -  Maître de conférences -  Université de Strasbourg



9h30 - 13h00 : Ateliers opérationnels

9h40 :  
9h45 -  11h15 :

Introduction
1ère session d’atel iers

Pause café

11h30 -  13h00 : 2nde session d’atel iers

Au cours de cette matinée, quatres thématiques seront proposées, sous forme
d’ateliers d’échanges. Vous pourrez vous inscrire à deux d’entre elles. Chaque
atelier sera animé par trois experts du Collège de la FFF.

Thème 1 : Comment pérenniser ses implantations ? 
Gestion des renouvellements / Cessions intra-réseau

Thème 2 : Les outils digitaux au service du développement.
Pourquoi les utiliser, lesquels choisir, comment les mettre en place ?

Thème 3 :  Quelles sont les  sources de f inancement d’un projet  en franchise ?
Banques,  court iers ,  f ranchise part icipative. . .

Thème 4 : Comment animer et gérer les mixités dans les réseaux ? 
Succursales/ Franchise ; Pluri/multi franchisés.. .

Management ,  développement et  animation



13h00 -  14h30 : Déjeuner -  Networking

14H30 :  PLÉNIÈRE

17h35 -  18h :

18h -  19h :

14h30 -  15h15 : Samuel Durand  -  conférencier  et  fondateur de
Work In Progress -  A la découverte des différentes
facettes du futur  du travail .

15h15 -  15h45 :  Restitut ion thème 1
15h45 -  16h15 : Restitut ion thème 2

Pause café

16h45 -  17h15 : Restitut ion thème 3
17h15 -  17h45 : Restitut ion thème 4

18h00 -  19h00 : Cocktail  apérit i f

Tables-rondes -  Animation Yves Puget ,  directeur de la rédaction LSA

Grand Témoin



INFORMATIONS PRATIQUES

Date : 24 octobre 2024

Horraires : 8h30 -  19h00

Où : Novotel  Paris  centre Tour Eif fel ,  61 quai  de Grenelle ,
75015 Paris

Contact  : Delphine Pierre-Jean /  info@franchise-fff .com

Métro :  L  10 Charles Michel  /  L  6  Bir  Hakeim 
RER C :  Gare de Javel

L ’hôtel  dispose d’un parking couvert  sur  s i te (payant)

TARIF

Adhérent :  150€ HT

Pour tout  achat d ’une place vous bénéficiez d’1 place offerte pour inviter  l ’un
de vos collègues,  collaborateurs ou franchisés .

(Bien inscrire en même temps les  deux personnes concernées af in de
bénéficier  de l ’offre une place achetée,  une place offerte)

Non adhérent : 150€ HT

Les pauses (café et  déjeuner)  sont  incluses

Cet événement est  organisé avec le soutien de notre partenaire off ic iel  :

Fort de 15 ans d’expérience dans le domaine de la distribution et de la concurrence, Francois-Xavier Awatar,
associé du cabinet CMS Francis LEFEBVRE, accompagne les têtes de réseaux de leur création à leur développement
à l’international.

François-Xavier les assiste également dans le cadre de leur contentieux en privilégiant la recherche de solutions
amiables par la négociation, la conciliation et la médiation avant tout contentieux étatique ou arbitral. CMS
Francis Lefebvre est un acteur leader du secteur des avocats avec près de 100 ans d’existence et une présence
internationale à travers près de 100 bureaux dans le monde.

Pour en savoir plus : https://cms.law/fr/fra/

https://cms.law/fr/fra/

